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Starke Zaune - Starkes Team
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Jberkempttal: auf einem der Gebawde des Spinnerei-Areals. Es steht fiir neues Gewerbe, das bald einziehen soll. Bild: Urs Baptista

(reschaft mit Zaunen wachst und wachst

Die Firma Zaunteam aus
Neftenbach griindet immer
mehr Niederlassungen. Nun
ist Geschaftsfiithrer Walter
Hiibscher von der Beratungs-
firma Ernst & Young als
«Unternehmer des Jahres»
ausgezeichnet worden.

MEFTENBACH - 51 Standorte hat die
Firma Zaunteam unterdessen. 19 in
der Schweiz, 31 in Deutschland und
neu auch einen in Tschechien. Das
Metz der MNiederlassungen des vor 18
Jahren gegriindeten Unternehmens
fiir Zdune und Abschrankungen al-
ler Art wird immer grissser und dich-
ter: Sechs Filialen sind in den letzten
elf Monaten neu dazugekommen. Und
eine Grenze des Wachstums ist nicht
abzusehen: «Die Geschiftsidee ist dar-
auf ausgelegt, dass wir weiter wachsen
kinnens, sagt Geschaftsfilhrer Walter
Hiibscher. Wohl auch deshalb hat ihn
die Beratungsfirma Ernst & Young fiir
seine unternehmerische Leistung aus-
pgezeichnet («Landbotes wvom Sams-
tag). Vor einem Jahr hatte er es in der
Kategorie «Dienstleistung und Han-
del» bereits unter die sieben Finalisten
geschafft. Nun steht er zuoberst auf
dem Podest als «Entrepreneur of the
Year 2008,

Dass erstaunliche Wachstum  sei-
ner Firma erklirt Hiibscher mit dem
«Franchisesystem», das er anwende.

«Wir stellen nur das Firmenkonzept
und die Software zur Verfiigung und
bilden die Leute aus.» Die Filiale wird
dann von lokalen Unternehmern ge-
griindet. Diese sind denn auch weitge-
hend unabhéingig. In der Zentrale im
Meftenbacher Industriequartier Tiss-
allmend werden nur das Marketing
und die Beschaffung von gut 20 Mitar-
beitern erledigt. Zaunteam erhilt von

Ausgezeichnet: Walter Hiibscher. Bild: hd

den lokalen Unternehmern dafiir ei-
nen Umsatzanteil, desen Hihe Hib-
scher nicht genau beziffern will.
Dieses System lisst sich laut Hiib-
scher auf eine nach oben offene Zahl
von Filialen anwenden. «In Deutsch-
land kénnen wir noch stark wachsen.
Als NMichstes peilen wir Tschechien
an.» In der Schweiz, wo Zaunteam un-
terdessen Marktfiihrer ist, konne das
Metz «nur noch verdichtets werden.

Kenner der Gartenzaunmode

Da er nun als «bester Zaunverkiu-
fer der Schweiz» ausgezeichnet wur-
de, muss Hibscher auch die neusten
WVorlieben fiir Gartengéune kennen.
«Der traditionelle Maschendraht-
zaun ist nach wie vor sehr beliebt. Da
welss man eben, was man hats, erklirt
Hiibscher die eher trigen Modestri-
mungen in der Branche.

Daneben sind aber auch neue
Trends auszumachen: «Im Moment
verkaufen wir einen naturbelassenen
Zaun aus Kastanienholz sehr gut, bei
dem die Latten extranicht gerade, son-
dern etwas krumm stehen.s Ebenfalls
im Kommen seien hochwertige Ziune
aus beschichtetem Aluminium, die vor
allem vor modernen Gebliuden gerne
aufgestellt werden. Hiibscher will die
Produktepalette weiter ausbaven, um
jedem «Zaungeschmacks gerecht zu
werden: Zaunteam wolle in Zukunft
wirklich alles anbieten, was mit Zhu-
nen, Sichtschutz oder Sicherheitsab-
sperrungen zu tun hat. (kg
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