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Starke Zaune - Starkes Team

Der hochste Zaun der
Welt steht in der Schweiz

Zaunteam / Vor 20 Jahren wurde die Firma Zaunteam von Walter Hiibscher gegriindet.
Zum Jubilium wurde der hichste Zaun der Welt errichtet — natiirlich pro Jahr ein Meter hoch.

NEFTENBACH m Der lingste
Zaun der Welt wurde in Australi-
en gebaut und misst 5300 km.
Die Lange zu {iberbieten wiire in
der Schweiz ein schwieriges Un-
terfangen und so entschloss sich
Walter Hiibscher, Griinder und
Inhaber der Zaunteam Franchi-
se AG, den héchsten Zaun zu
bauen.

Fin Zaunbaueinsatz nur
fiir die Schwindelfreien

Noch vor dem grossen Ju-
biliiumsfest waren Betontunda-
mente und vier Meter hohe Ba-
sispfosten gesetzt worden. Am
Samstag wurden diese mit Hilfe
eines Krans auf die beein-
druckende Héhe von 20 Metern
verldngert, Bei sonnigem Fest-
wetter begannen die Zaunprofis
die vorbereiteten Zaunelemente
an die Pfosten zu schrauben.
Hoher und héher wurde der
Zaun, Jetzt kamen die Schwin-
delfreien zum Einsalz. Die ein-
zelnen Metallelemente wurden
von Teammitgliedern mit Mus-
kelkraft an Seilziigen immer
hiher hinaufgehievt. «Etwa 15
Mitarbeiter sind fiir diese kréf-
teraubende Spezialarbeit einge-
teilts, erklart Walter Hiibscher.
Sein Vater — auch Walter - steht
daneben und freut sich iiber den
wachsenden Zaun. Er erinnert
sich, wie sein Sohn vor gut 20
Jahren angefangen hat: «Auf ei-
nem Briickenwagen hat Widi ci-
ne Schablone montiert und da-
mit die ersten Scheielihage (Gar-
tenzédune aus Holz) zusammen-
geschraubt.»

Ein attraktives Fest
fiir Gross und Klein

Auf dem Festgelinde herrscht
reger Betriebh. Nicht nur in die
Hohe wichst der Zaun, sondern
auch in die Breite, wobei dies
auch symbolisch zu verstehen
ist. Nach und nach bringen und
montieren Zaunteamler von nah
und fern ihre kreativen Weltbe-
werbs-Zaunelemente: ein bun-
ter Holzzaun aus grossen Farb-
stiften, einen Zaun mit einge-
bautem Tischchen, einen mit

gesichert und trugen Bauhelme.

Durchblick - eine Fundgrube fiir
die Entwicklung neuer Ziune.
Auch kleinen Zaungisten wird

Der Zaun wichst und wachst: Die Arbeiter in luftiger Hohe waren

einiges geboten. Die einen freu-
en sich an den Tieren im Strei-
chelzoo, andere versuchen sich

Ein Franchise-Nehmer ist ein
selbstandiger Unternehmer. Er
wirtschaftet auf eigenes Risiko
und mit entsprechenden Ge-
winnaussichten. Von der Ur-
sprungsfirma bekommt er den
Namen und das firmeneigene,
breite Know-how wie Manta-

Franchise-Nehmer

geanleitungen und Material-
listen, glnstige Einkaufsmég-
lichkeiten fiir Rohstoffe, aus-
serdem Hilfe und Unterstiit-
zung im Verkauf, in der Admi-
nistration, in der Werbung und
in der Aus- und Weiterbildung.

mr

natiirlich alle vorschriftsgemdss
(Bild Margreth Rinderknecht)

im Motocrosstahren. Eltern dre-
hen auf gedrosselten Quads mit
ihren Sprosslingen eine Runde
{iber holpriges Gelinde. In der
Messe Zaun-Expo orientieren
sich Wissbegicrige tiber die Ge-
schichte des Zaunbaus und be-
staunen das breite Angebol von
Ziunen und Toren fir Tierhal-
tung, Garten, [ndustrie und Si-
cherheit.

Um 17 Uhr ist es so weit: der
20 m hohe Weltrekordzaun steht
und wird nach Uberwinden aller
administrativen.  Hiirden  ins
Buch der Rekorde eingehen.

Margreth Rinderknecht
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«Wir bieten stabile und starke Zaune an»

BAUERNZEITUNG: Welches
war vor 20 Jahren die grdsste
Herausforderung?

WALTER HUBSCHER : Damals
gab es in dieser Branche weder
Auftrige noch Kunden. Die Bau-
ern haben ihre Zaune immer
selber gemacht, meistens so,
dass sie laufend wieder geflickt
und erneuert werden mussten.
Ich habe stabile und starke Zdu-
ne angeboten, und dafiir musste
erst das Bedirfnis wachsen. Es
war wie beim Mihdrescher: Zu-
erst haben alle gesagt: wir brau-
chen keinen Méhdrescher, Wir
haben ja den Bindenméher.
Heute entscheiden sich meine
Kunden auch aus Kostengriin-
den fiir einen langlebigen,
robusten Zaun.

Zaunbauer kann man nicht als
Beruf lernen, woher kommen
Ihre Leute?

HUBSCHER: Viele meiner Mit-
arbeiter haben auf dem Bau ge-
arbeitet, und viele kehren nach
einer gewissen Zeit auch wieder

in den urspriinglichen Beruf
zuriick. Als Zaunbauer muss ei-
ner anpacken kénnen, wir ar-
beiten hdufig draussen, und dies

Walter Hiibscher, Grinder und Inhaber der Zaunteam Franchise AG,
ist mit seinen Mitarbeitern gut vernetzt,

(Bild mr)

bei fast jedem Wetter. Zaunbau
fordert aber nicht nur kérperli-
chen Einsatz. Ein guter Zaun soll
auch ein genauer und schoner

Zaun sein, Prazision und
Konzentration auf Material und
Ausfiihrung sind bei uns unab-
dingbar. Und wenn ich an unse-
ren heutigen Weltrekordversuch
denke: Ein Zaunbauer sollte
auch schwindelfrei sein.

Wie hat sich ihr Unternehmen
entwickelt?

HUBSCHER: In den ersten
zehn Jahren haben wir nur von
einem Standort aus gearbeitet,
Heute bieten wir von 53 Stan-
dorten unser Produkte und
Dienstleistungen an, nicht nur
in der Schweiz, sondern auch in
Deutschland und seit kurzem in
Osterreich. Ideal fiir einen
Zaunbauer ist ein Wirkungskreis
von 40 bis 60 km. Wir haben uns
entschieden, {iber Franchise-
Nehmer zu wachsen. Wir bieten
nicht nur Ziune an, sondern
auch den Rammservice und Un-
terstiitzung beim Eigenbau. Ich
hoffe, es heisst auch in Zukunft:
Bis hierher und noch viel weiter!
Interview Margreth Rinderknecht
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